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Encuentro con € sector financiero y bursatil.

Del 1 a 4 de octubre del 2002 se llevé a
efecto el evento denominado “12 Semana
delasFinanzas’ organizado por laFacultad
de Economia de la BUAP, la Asociacion
Mexicana de Intermediarios Bursétiles
(AMIB), El Centro Educativo del Mercado
deValoresy el BancodeComercio Exterior
(BANCOMEXT) al que acudieron
destacados expositores que desarrollaron
distintastematicas, atravésdeconferencias
y sobre todo mucha experiencia es sus
temas. El evento estuvo dividido en dos
partes, la primeraacargo de la AMIB los
dias1ly 2y lasegundade BANCOMEXT,
losdias 3y 4 de octubre, laasistenciaala
primera parte fue de alrededor de 110
participantes, mientras que alasegundala
asistencia aproximada fue de 60 personas
inscritas entre estudiantes de la propia
Facultad y de otras unidades académicas
aunquetambién fue notorialapresenciade
participantes externos interesados en el
tema. Unodelosobjetivosquesepersiguie-
ron fue el de desarrollar una cultura
financieray unencuentrodelaUniversidad
con el sector financieroy bursatil, dondese
destaco laideade que existen otras formas
de financiamiento para las empresas, no
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sblo labancaria, sino que el sector bursatil
es un medio alternativo de financiamiento
paralas empresas que tiene como ventagjas
lassiguientes: setratade un mercado trans-
parente, autorregul ado, queutilizatecnol o-
gia de punta, que responde a estdndares
internacional es, |os operadores son profe-
sionales, cada vez es accesible a mayor
parte de la poblacion y que cuenta con
nuevosinstrumentos.

Unaactividad que causo impacto fue el
simulacro de operacién bursétil realizado
por primeravez en Puebla, el cual sedesa-
rroll6 tal y como se operaba en el piso de
remates de la bolsa mexicana de valores
hasta hace poco con operaciones de viva
voz. Losparticipantestuvieronlaoportuni-
dad devivir laexperiencia de actuar como
operadores de una Casa de Bolsa. En €
simulacrooperarontresemisoras, CEMEX,
TELMEX y APASCO, operando cadauna
enun corroy utilizando papeleriaoriginal,
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los llamados “muiiecos’ para registrar el
cierre de cada operacion.

En el desarrollo de las operaciones los
participantes pudieron vivir laexperiencia
de actuar como operadores estando por 1o
tanto sujetosal nerviosismoy lapresion de
asimilar la nueva informacion que se iba
dando durante dichas operaciones. Los
conceptos que se tuvo oportunidad de
aprender através de la experienciafueron
el andlisisdeapertura, €l indicedeapertura,
laposicién inicial, €l piso de remates, |os
corros, etc. |gualmentesetuvo oportunidad
deconocer el nuevo método parael calculo
del indice de preciosy cotizaciones (IPC).
Es de notar que cada operaciéon que se
concertaba era registrada en una
computadoraconlocua sedabaseguimiento
al precio de mercado delas accionesy los
participantespodianirmonitoreandoéd precio
delasaccionesde cadaemisora, dandose a
conocer finalmentedespuésdeunosminutos
determinadoel smulacrolosresultadospor
cada Casa de Bolsa (equipos de 6
participantes) con lo cua a findizar las
operaciones se realiz6 un vauacion de la
posiciénfinal decadaemisoray tambiénde
cada Casa de Bolsay asi se determiné en
guelugar quedd cadaCasa, dando aconocer
laevoluciondel I1PC durantelasoperaciones
y a final deéllas.

L as conferencias que se ofrecieron por
parte de la AMIB fueron las siguientes:
“Tendencias del mercado mexicano deva-
lores’, “Financiamiento através de bolsa:
casosdeéxito”, “Quésony como elegir un
fondo de inversion”, “Operaciones en €
mercado de capitales’, “Operacionesen el
mercado detitulosdedeuda’, y finalmente
“Operacionesenel mercadodederivados’.
Enlaconferencia“ Financiamiento através

debolsa: casosdeéxito” dictadapor laLic.
BertaEscalonaTéllez, seofrecieronintere-
santesdatosreferentesacémo sedistribuye
el financiamiento comparando | oscasosde
los paises desarrollados, 10s paises emer-
gentes y los paises subdesarrollados. Asi,
sobrela distribucion del financiamiento de
los paises desarrollados, se ofrecié como
gjemplo el delosEstados Unidosdondeen
el afo 2000 el 84 por ciento del financia-
miento se canaliz6 por medio de operacio-
nes bursatiles y solo el 16 por ciento se
realizOatravésdel sistemabancario. Por su
parte en |os paises emergentes el financia-
miento bursétil represento el 68 por ciento
mientrasqueel bancario el 32 por cientoen
el afo 2001. Por otra parte se presentaron
datos que muestran como en |os paises en
vias de desarrollo existen problemas para
financiarse a través de los mercados de
capitales internacionales y aunado esto al
bajo desarrollo de sus mercados locales da
como resultado que €l financiamiento sea
principa mente de tipo bancario represen-
tando éste el 53 por ciento en el afio 2000
mientrasqueel financiamiento bursétil fue
del 47 por ciento. Los datos se refieren a
unamuestrarealizadapor el BancoMundial
queincluyeal50 paisesdeloscua es63son
debajosingresosy 87 deingresos medios.
De manera contrastante con esta informa-
cién se menciond que México cuenta con
untipodefinanciamiento mayoritariamente
bancario representando ésteel 83 por ciento
detotal.

Otro de los aspectos que destacaron
dentro de las conferencias ofrecidas fue el
financiamiento através de labolsa a Esta-
dosy municipios. Lasurgentesnecesidades
definanciamiento quetieneel sector publi-
coparaunamultiplicidad detareasy lasada
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vez mayores dificultades para obtener
fondos obligan a buscar nuevas formas de
financiamientoy en estecaso sepresentd el
caso de varios paises cuyos gobiernos han
incursionado en los mercados de valores
como son Rusia, Polonia y la republica
Checa, los cuales se han financiado me-
diantelaemision debonosenlosmercados
deobligaciones, dandounusoal osrecursos
en distintas areas siendo las principales la
construccion de hospitales, viviendas,
escuelas y obras de infraestructura. En €l
caso de nuestro pais destacan | os casos del
Estado deMorel osy cuatro municipiosque
son el Municipio de Aguas Calientes, el de
San Pedro GarzaGarciay el de Monterrey
enNuevo Ledny, finalmente, e municipio
deZapopanen Jalisco. Semencionéquelos
Estados y Municipios son solamente un
gemplo de los tantos sectores que han
comenzado a apoyarse en € Mercado de
Vaores paradesarrollar su infraestructura
y mejorar €l perfil de su deuda actual. El
Estado de Morel osrealiz6 unaemision por
un total de 216 millones de pesos que se
utilizarén para disminuir deuda, mientras
que en el caso del municipio de Aguas
Calientes e monto de la oferta fue de 90
millones de pesos, realizada en el mes de
diciembre de 2001 através de Certificados
Bursatiles Gubernamentales a 5 afios que
seutilizarén en obrapublica, urbanizacion,
electrificacion, infraestructuraeducativay
deportivay asistenciasocial.

Una conferencia que despert6 gran in-
terés fue ladictada por laLic. Ma. Esther
Rodriguez V el &squez denominada“ Socie-
dades de Inversion” en la cua se explico
guelasSociedadesdelnversionsoninstitu-
ciones especializadas en laadministracion
de activos las cuales permiten que los pe-
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guefios ahorradores tengan acceso a los
mercados de deuda y de capitales bajo
ciertascondicionesderiesgoy liquidez. Las
Sociedades de Inversion captan recursos
de numerosos inversionistas quienes
compran acciones de la sociedad, la cual
adquiere activos financieros e integra una
cartera que se compone de una amplia
gamade valores, de distintosinstrumentos
de deuda gubernamental o privada y de
acciones de empresas, a través de la
conformacion de esta carteral os pequefios
inversionistas tienen la oportunidad de
acceder a instrumentos como CETES o
acciones de empresas en los cuales
dificilmentepodrianinvertir si loquisieran
hacer de maneraindividual.

Semenciond que existen distintostipos
de Sociedades, deacuerdoasu constitucion
y régimen de inversién las hay de: renta
variable, instrumentos de deuda, de capita-
les y objeto limitado. Las Sociedades de
Inversiénderentavariablesonaquellasque
invierten en activos tales como acciones,
obligacionesy otrosval oresrepresentativos
de unadeuda. Las sociedades especializa-
das en instrumentos de deuda son las que
inviertenexclusivamenteenvalores, titulos
odocumentosrepresentativosdeunadeuda.
Las Sociedades de Inversion de capitales
invertiran en activos tales como acciones,
obligacionesy bonos a cargo de empresas
gue promueva la propia sociedad y que
requieran recursosalargo o corto plazo. Y
finalmentelassociedadesdeaobjetolimitado
invertirdn en activos objetos de inversion
gue definan en sus estatutos y prospectos
deinformaciénal publicoinversionista

Se hizo hincapié en agunas delas ven-
tajas quetiene el invertir en sociedades de
inversiéon como son por gemplo € tener
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acceso a mercado de valores, ladiversifi-
cacion del portafolios y la administracion
especializada. Asimismo se mencionaron
algunas de la consideraciones a tener en
cuenta por los inversionistas como son €l
objetivo de su inversion, el horizonte de
inversion, e monto ainvertir y lacaifica-
cion.

Taller de Gestion de Crédito
Bancomext

En este taller participaron importantes ex-
positores que laboran actualmente en €l
Banco de Comercio Exterior (Bancomext)
y quecuentanconampliaexperienciaenlas
cuestionescrediticiasdel Banco, lapresen-
taciénsehizopor partedel Lic. LeonardoE.
Pefia Jacobo, Gerente Regional Sur.

El primer diadel taller estuvodivididoen
cuatro conferencias que abordaron los
temas. “ El conceptodel crédito”, “ El marco
legal del crédito”, “Las etapas del proceso
crediticio”, “Causas probables de rechazo
de unasolicitud de crédito”, y unapresen-
tacion en internet de un gercicio préctico
sobre“ Productosfinancieros’. Laprimera
conferencia estuvo a cargo del Lic. Fran-
cisco Moreno Martinez quien es Ejecutivo
deCuentaSupervision, quefueel encargado
de explicar qué es €l crédito, describiendo
los elementos que conforman el proceso
crediticioy quiénesson sujetosdel crédito,
sefialando |os destinos més frecuentes de
las cantidades que se otorgan -como son:
comprademateriasprimas, pagodesalarios,
pagodeimpuestos, comprademaguinariay
equi po, pagoaproveedores, financiamiento
alas ventas, financiamiento inmobiliario/
comercial, importaciones o exportaciones
de tecnologia, productos o servicios, pago
de pasivos, efc.-, identificando lastasas de

interés que se cobran siendo lanormal y la
moratoria, que pueden ser fijas o variables
segunlascondicionesdel mercadodedinero
enesemomento. Seprecisdlaclasificacion
del crédito por el plazo, lainstrumentacion,
laactividad, €l destino, y bajoquécondiciones
sepuedenobtener dichoscréditos, haciendo
explicita la diferencia que existe entre la
banca comercial y la banca de desarrollo,
por consiguiente el costo que implica
tener un crédito, mismo que habra que
valorar antes de solicitarlo, puesto que se
pueden buscar otras aternativas para €l
negocio. Los créditos se pueden dar con
garantias 0 sin garantias, por lo genera
cuando se ofrecen sin garantias es porque
se destinan a financiar ventas o para
satisfacer necesidades extraordinarias de
efectivo (préstamos directos o quirografa
rios) pero sobre todo en funcién de los
estados financieros de la empresa. Las
garantiassedividenen: a) naturales, propias
oexigidaspor laley, b) adicionales, col ate-
rales o convencionales, c) personales, d)
reales. Se resataron los beneficios que
puede representar el hecho de solicitar
crédito en un momento dado en que la
empresa estuviera en posibilidades de
crecer o ampliarse, aclarando que para
iniciar un negocio dificilmente se puede
obtener un crédito, puesto que uno de los
primeros requisitos que setiene que cubrir
estener experienciaenel girodelaempresa
minimo de 5 afios.

El marcolegal del crédito correspondio
a Lic. Josué Abid Pérez, quien es Gerente
Juridico Sur, avocandose a los aspectos
legalesquecompeten aloscréditosque por
medio de este Banco se ofrecen y que
deben estar dentro de las normas juridicas
establecidas para ello. Se sefialé como un
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puntoimportanteladisposicionde clientea
ofrecer informaci dnfinanciera, demercado,
técnicay legal confiable.

En la exposicién sobre las etapas del
proceso crediticio, ofrecidapor €l Lic. lvan
VillaArnaiz, Director Regional Sur, refirié
cada una de las etapas para solicitar un
crédito, desde acreditarse como persona
fiscaomoral,|laneces dad definanciamiento
indicando el montoy el destino del crédito,
asi como las condiciones, plazos, tipo de
crédito, garantias, formade pago, etc., toda
esta informacién acompafada de
documentacionquelaavalelegal, técnica, y
financieramente, sugiriendo que la
informacion sea selectiva, concisay preci-
sa para hacer &gil €l tramite. De lamisma
forma se pide que la informacion sea re-
ciente, por ejemplo | os estados financieros
debenreferirseal ostresultimosarios, tiene
que estar firmada por el responsable de la
misma, contar con el respaldo deestudioso
criterios objetivos, claros, 16gicosy docu-
mentalesseglin seael caso, y ser consisten-
te. Es sumamente importante la visita que
realizan los funcionarios bancarios a las
instalaciones de la empresa porque ello
facilita las etapas siguientes que son el
andlisisy resoluciondelasolicituddecrédi-
to.

Existen distintas causas de rechazo de
unasolicitud entre las cuales pueden men-
cionarseamaneradegemplolassiguientes:
gue se tengan antecedentes negativos con
instituciones financieras, e que se haya
dejado de pagar cuentasimportantesapro-
veedoresoacreedores, si € capital social se
ha reducido mas de dos terceras partes a
causa de pérdidas, escasos conocimientos
del mercado, financieros, técnicosy admi-
nistrativos, pérdidade operacion enaguno
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de los dos ultimos gjercicios, y otros que
hagan dudar de la solidez y solvencia del
negocio. El segundodiadel taller semostra-
ron algunastécnicasde andlisisfinanciero,
quesirvenparael andisisdelosprincipaes
estados financieros de las empresas como
son el Balance Genera y el Estado de
Resultados.

Algunasrazonesfinancieras que setra-
bajaronfueronlaliquidez delaempresaque
se mide por laecuacion:

AC
PC

donde AC correspondeal Activo Circulan-
tey PC a pasivo circulante, que muestra
cuantos pesos se tienen en €l activo circu-
lante parahacerlefrenteal pasivo circulan-
te delaempresa. Laobtencion de un valor
menor de uno se considerainsatisfactoria.
El nivel de endeudamiento quetiene el
negocio cal culado por lasiguienterazon:

PT
AT

dividiendoel pasivototal entred activototal
nos dice qué porcentgje de lasinversiones
son financiadas con dinero que no esdela
empresa.

=Liquidez

= Endeudamiento

La movilidad (rotacion de las cuentas
por cobrar) de la empresa:

... ., _ Saldo en clientes
Movilidad = Ventas
tados)

(N° dias del Estado Resul-

Si el resultado fuese cero, quiere decir
quetodo fue pagado al contado, un nimero
pequefio equivale a que en pocos dias la
empresa recupera las cuentas por cobrar,
entre mayor sea el nimero de dias encon-
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trado mayor es el plazo del crédito a los
clientes, una alternativa cuando se retrasa
la cartera es el factorgje.

A travésdeunaecuacionllamadaZban-
comext, se calcula la caificacion de la
empresa, mismaque dalapautade acepta-
cion o rechazo para e logro del crédito
solicitado.

Se formaron equipos de trabajo para
calcular, analizary comparar losresultados
de tres diferentes empresas, finalizando
con un gercicio en internet, en el cual de
acuerdoal posibleproductoacomercializar
enel mercado, sebuscabanloscompradores
del mismo dependiendo hacia que pais se
desea orientar el producto, a qué precio se
encuentraen el mercado, observandoselas
caracteristicas de cada posible comprador,
comolaubicaciongeogréfica, e nombredel
Gerenteaquién dirigirse, e precio, condi-
ciones, cantidad posible de compra, etc.

Finalmenteesimportante sefialar quela
“12SemanadelasFinanzas’ esun esfuerzo
de cooperacion y colaboracion entre las
institucionesparticipantes, queal canzd sus
objetivosentérminosdedifundir lacultura
financieraentrelosestudiantesdedistintas
facultadesy publico interesado en latema-
tica, empresarios y gente del medio, que
logré un antecedente exitoso para futuros
encuentrosentrelaUniversidad y el sector
financieroy bursatil.



